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DLA SKLEPOW INTERNETOWYCH, KTORE CHCA ROSNAC W GOOGLE

(Q gdzie kupi¢ krem z retinolem D

U Ciebie.

Twoi Klienci juz pytajg Google.
Ja dbam o to, zeby trafiali do Ciebie.

najczesciej klikanych stron sklepu R o .
z stworzytam lub prowadze Michalina Przybysz

SEO | TRESCI DLA E-COMMERCE




CASE STUDY - SKLEP INTERNETOWY 02 /12

Top 7 stron skilepu w jednym miesigcu.
5 z nich stworzytam lub prowadze.

Sklep internetowy, dane zanonimizowane Cate SEO sklepu w moich rekach Cel: wiecej wizyt z Google bez reklam

1 @® Karta produktu - prowadze jg od premiery produktu 545 kliknieé
2 ® Nowa podkategoria 356 kliknieé
3 O  Strona gtdbwna 320 klikniec¢
4 ® Nowy poradnik na blogu 304 klikniecia
5 O Inna karta produktu 180 kliknie¢
6 ® Nowy wpis na blogu 113 kliknieé
7 ® Nowy wpis ha blogu 112 kliknie¢

—~ 46% ® ruchu z Google w tym miesigcu trafito na te 5 stron (1430 z 3 085 kliknigc).



CASE STUDY - CALY SKLEP W GOOGLE 03 /12

Rok w Google: sklep rosnie, a w KAMIEN MILOWY

ostatnich miesigcach przyspiesza. :lgiggg‘ ;’;’Yéwieﬂeﬁ

Przyspieszenie zbiega sie z momentem, w ktorym przejetam cate SEO sklepu. Najpierw jednego dnia, po nowym opisie

karty produktu. Dwa miesigce pozniej
codziennie.

[+] Laczna liczba klik...

20,4 tys. .

Klikniecia Wyswietlenia
180

Google Search Console - klikniecia dziennie - ostatnie 12 miesiecy



CASE STUDY - BLOG

Ten sam blog.
Wiecej ruchu i zakupow.

wiecej kliknie€ na wpis w
x pierwszych 10 dniach po
publikacji
2 MIESIACE PRZED 8 wpisow - 240 kliknieC w 2 miesigce

2 MIESIACE ZE MNA 9 wpisow - 589 kliknie¢ w 2 miesigce

3 12 zakupow od czytelnikow bloga
— miesigc do miesigca

=3

przed startem Ze mng
klikniecia na wpis, srednio, pierwsze 10 dni

04 /12




CASE STUDY - NOWE STRONY 05 /12

Dwie nowe strony. Dwa nowe wejscia z Google.

NOWY PORADNIK NA BLOGU NOWA PODKATEGORIA

304 klikniecia 356 klikniec¢

w 13 dni od publikac;i z Google w jednym miesigcu

Temat, w ktorym luke miata cata konkurencja. Wesztam w nig Pod to, czego klienci szukajg. Lgdujg od razu przy produktach na
pierwsza. SWO0jg potrzebe.

Google Search Console - miesigc publikacji Google Search Console - jeden miesigc



CASE STUDY - CYTOWANIA W Al 06 /12

W odpowiedziach Al Google. Obok
najwiekszych sklepow i marek w
branzy.

3 z 5 cytowany cytowany cytowany bez cytatu bez cytatu

Cytowania w Przegladzie od Al, czyli w odpowiedzi nad zwyktymi wynikami Google.

sprawdzonych pytan poradnikowych To wazne, bo coraz wiecej osob czyta odpowiedz Al i nie klika w zwykte wyniki. Jesli sklepu nie ma

w te] odpowiedzi, klient go nie zobaczy.



WCZESNIEJ - DRUGI SKLEP

Inny sklep, inna branza. Ten sam sposob pracy.

MOj zakres: tresci, SEO | marketing.

PREMIERA PRODUKTU

4 000+

sprzedanych sztuk w 3
miesigce

Prowadzitam premiere od strategii po opis
produktu. W pierwszym miesigcu wiecej niz
3 poprzednie premiery razem.

Top 10 6. miejsce

na bardzo konkurencyjng fraze, po srednio dla nowej kategorii pod
nowych opisach sezonowg potrzebe

4 d z niemal zera do 1 300-3 450 wyswietlen
pTO ukty miesiecznie w 3 miesigce
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Z KIM BEDZIESZ PRACOWAC? 08 /12

Znam e-commerce od srodka.

Pisatam, publikowatam, prowadzitam strony produktow i analizowatam
zachowania klientow. Dlatego widze, kiedy problemem nie jest brak
tekstu, tylko brak kategorii albo trudne przejscie do produktu.

6 lat 4 branze 0
W e-commerce suplementy, zywnosc, posrednikow: rozmawiasz
kosmetyki, zoologia Z 0sobg, ktora robi

NARZEDZIA, Z KTORYCH KORZYSTAM

Google Search Console GA4 Senuto Google Trends Planer stow kluczowych

AnswerThePublic PrestaShop WooCommerce

Inna platforma albo narzedzie? Wdrazam sie w to, na czym pracuje Twoj zespot.

Michalina Przybysz

Wszystko naraz?
W e-commerce to codziennosc.



GDZIE SKLEP MOZE TRACIC SZANSE? 09 /12

Klient Szuka 'p'rOduktu. Nie zna nazwy Twojej marki. Szuka,
o o & porownuje, sprawdza. Pomagam, zeby trafit
Czy trafia na Twojg oferte~ wiasnie na Ciebie.
KLIENT WPISUJE ...| TRAFIA NA PROBLEM CO ROBIE
: Nie znajduje odpowiedniej Tworze kategorie pod
CO‘ karma dla psa alergka | > kategorii. v konkretng potrzebe.

Rozbudowuje opis o

(Q rower dla dziecka 6 lat | ) Tra;i;l‘ziza D LUl PR R E: v/ odpowiedzi na pytania z
Py ) Google.
: . i , L gcze porade z produktem i
k wyb t . : L
(Q Jak wybrac materac | ) Czyta porade i na tym konczy v mierze przejscia.




JAK MOGE WESPRZEC TWOJ SKLEP?

Audyt na start. Potem staty pakiet.

Start: audyt
2 000 z

netto, razem z pakietem

Stata wspotpraca

od 2 000 zt

netto miesiecznie

Dla sklepu, ktéry chce wiedzie¢, od czego zaczag.
v/ widocznosc¢, tresci i konkurencja v/ plan na 3 miesigce

v/ 45 minut omowienia v/ gotowy w 10 dni roboczych

Dla sklepu, ktory chce rosngé w Google miesigc po miesigcu.
v/ strategia, raport i plan co miesigc v/ blog, opisy i kategorie

v/ min. 3 miesigce, bez rocznej umowy v/ konta i tresci zostajg u Ciebie

,9\’\ Masz agencje lub programiste? Biore strategie i tresci, a technika i linki zostajg u nich.

10 / 12



JAK ZACZYNAMY WSPOLPRACE? 11 /12

Od maila do pierwszych efektow.
Pierwsze trzy kroki sa bezptatne.

BEZPLATNIE PLATNE, CENA ZNANA Z GORY

o oz o o o
Napisz Rozmowa 20 min Propozycjaw 24 h Audyt na start Stata wspotpraca
Adres sklepu i jedno zdanie  Sprawdzamy, czy Twoj cel, moje obserwacjei  Widocznosc, tresci i Co miesigc tresci, raport i
0 celu. Odpisuje w 2 dni pasujemy. Dostajesz 1 pierwszy krok z cena. konkurencja. Plan na 3 plan, minimum 3 miesigce.

robocze. poprawke na start. miesigce.



(Q nova mindse’rD

70 W kazdej wspotpracy

Sprawdze, gdzie Two |
sklep traci klientow 3 g mstr ptem i

wypowiedzenie

Z Googlec Wszystko na Twoim koncie

Analytics, Search Console i tresci zostajg u
Wystarczy adres sklepu i jedno zdanie o tym, co chcesz rozwijac. Ciebie

Reszte biore na siebie.

Raport co miesigc

. ruch z Google, zamowienia i plan na kolejny
m.novamindset@gmail.com miesigc

12 [ 12




